
Factsheet missie Japan
Minister Schippers 18 t/m 22 oktober 2016

30 deelnemende bedrijven (11 MKB bedrijven, 6 groot bedrijfsleven, 13 kennisinstelling, 0

overig); 19 interviews - Respons: 68%

1. Deed u voorafgaand
aan de missie al concreet
zaken op deze markt(en)?

•ja(1O) •nee(9)

2. Verwacht u naar aanleiding
van deze missie een zakelijke
overeenkomst af te sluiten of
heeft u dit inmiddels gedaan?

•ja(7) •nee(12)

3. Heeft u als individueel
bedrijf deelgenomen aan

deze missie of in een
samenwerkingsverband?

• Individueel (14)

•Collectief(5)

4. Kunt u aangeven in welke mate deze missie heeft bijgedragen aan het behalen van uw doelstellingen?

Oriëntatie/kennis vergaren
van de markt

Contactleggen met
potentiële (buitenlandse)

partners

Het wegnemen van
handelsbelemmeringen

Zeer matig (0) 1 0%

Matig (0) J 0%

Neutraal (1) J 5%

Goed (3) • 16%

Zeer goed (1) 5%

N.v.t. (14) 74%

tot €50.000 (0)
€50.000 - €100.000 (0)

€100.000 - €250.000 (1)
€250.000 -€500.000 (3)

€500.000 - €1 miljoen (0)
€1 miljoen -4 miljoen (0)

€4 miljoen - 20 miljoen (0)
€20 miljoen -€50 miljoen (0)

meer (0)

Zeer matig (0) 0%

Matig (0) 0%

Neutraal (1) I 5%

Goed (2) 11%

Zeer goed (0) 0%

N.v.t (16) 84%

0%
- 0%
• 14%
-— 43%

0%
0%
0%

i 0%
- 0%

Zeer matig (0)

Matig (0)

Neutraal (2)

Goed (15)

Zeer goed (2)

N.v.t. (0)

0%

0%

1 11%

79%

11%

j 0%

Positioneren op de markt

Zeer matig (0) 0%

Matig (2) 11%

Neutraal (2) j 11%

Goed (7) 37%

Zeer goed (0) 0%

N.v.t. (8) 42%

Het sluiten van contractenNetwerken

Zeer matig (0) 0%

Matig (8) 42%

Neutraal (2) 1 11%

Goed (4) jA 21%

Zeergoed(4) B 21%

N.v.t. (1) 1 5%

Zeer matig (1)

Matig (0)

Neutraal (2)

Goed (13)

Zeer goed (3)

N.v.t. (0)

5%

‘0%

11%

*16%

0%

68%

Investeren in deze markt

Zeer matig (0)

Matig (1)

Neutraal (1)

Goed (2)

Zeer goed (0)

N.v.t. (15)

5. Kunt u een indicatie geven van de waarde van de (verwachte)
zakelijke overeen komst?

0%

1 5%

1
11%

0%

79%



Factsheet missie Nieuw Zeeland
Minister Kamp, 7-9 november 2016

43 deelnemende bedrijven (25 MKB bedrijven, 16 groot bedrijfsleven, 2 kennisinstelling,

overig); 20 interviews - Respons: 47%

1. Deed u voorafgaand
aan de missie al concreet
zaken op deze markt(en)?

•ja(4) •nee(2)

2. Verwacht u naar aanleiding
van deze missie een zakelijke
overeenkomst af te sluiten of
heeft u dit inmiddels gedaan?

•ja(11) •nee(9)

3. Heeft u als individueel
bedrijf deelgenomen aan

deze missie of in een
samenwerkingsverband?

1 Individueel (18)

4. Kunt u aangeven in welke mate deze missie heeft bijgedragen aan het behalen van uw doelstellingen?

Positioneren op de markt

Zeer matig (0) 0%

Matig (2) • 10%

Neutraal (1) 5%

Goed (8) 40%

Zeergoed(2) 10%

N.v.t. (7) 35%

Het sluiten van contracten Het wegnemen van
handelsbelemmeringen

Zeer matig (0) 0%

Matig (2) 10%

Neutraal (0) 0%

Goed (11) 55%

Zeergoed(6) 30%

N.v.t. (1) 5%

Zeer matig (0) 0%

Matig (2) 1 10%

Neutraal (1)

Goed (5) • 25%

Zeer goed (1) 5%

N.v.t. (11) J 55%

Zeer matig (0)

Matig (1)

Neutraal (0)

Goed (0)

Zeer goed (0)

N.v.t (19)

tot €50.000 (0) 0%
€50.000 - €100.000 (3) 18%

€100.000 - €250.000 (0) -i 0%
€250.000 - €500.000 (1) 6%

€500.000 -€1 miljoen (0) 0%

€1 miljoen -4 miljoen (2) -I 12%

€4 miljoen - 20 miljoen (0) 0%
€20 miljoen -€50 miljoen (0) 0%

meer (0) 0%

1 0%

5%

0%

0%

0%

95%

1

• Collectief (2)

Oriëntatie/kennis vergaren
van de markt

Zeer matig (0)

Matig (1)

Neutraal (0)

Goed (10)

Zeer goed (5)

N.v.t. (4)

0%

0%

50%

25%

• 20%

Contactieggen met
potentiële (buitenlandse)

partners

Netwerken

Zeer matig (0)

Matig (3)

Neutraal (0)

Goed (11)

Zeer goed (5)

N.v.t. (1)

0%

15%

0%

55%

25%

1 5%

Investeren in deze markt

Zeer matig (0)

Matig (1)

Neutraal (0)

Goed (1)

Zeer goed (0)

N.v.t. (18)

5. Kunt u een indicatie geven van de waarde van de (verwachte)
zakelijke overeenkomst?

0%
j

5%

j 0%

5%

0%

90%



Factsheet missie VAE

Staatssecretaris Van Rijn, 3-7 april 2017

(22 MKB bedrijven, 6 groot bedrijfsleven, 1 kennisinstelling); 27 interviews - respons 63% (17)

1. Deed u voorafgaand aan
de missie al concreet zaken

op deze martk(en)?

1 ja

1 nee

2. Verwacht u naar
aanleiding van de missie

een zakelijke
overeenkomst af te sluiten

of heeft u dit inmiddels
gedaan?

Ija
1 nee

3. Heeft u als individueel
bedrijf deelgenomen aan deze

missie of een
samenwerkingsverband?

4. Kunt u aangeven in welke mate deze missie heeft bijgedragen aan het behalen van uw doelstellingen?

Oriëntatie/kennis vergaren van de markt

zeer matig • 6%

matig 12%

neutraal 0%

goed 7112

zeer goed 12%

weet niet/n.v.t. 0%

0% 25% 50% 75%

Positioneren op de, markt

1 zeer matig 0%

2 matig 29%

0 neutraal 24%

goed 29%

2 zeer goed 6%

0 weet nietln.v.t. 12%

0% 10% 20% 30% 40%

Contactleggen met potentiële
(buitenlandse) partners

0 zeer matig • 6%

5 matig 12%

4 neutraal l8%

5 goed 41%

1 zeer goed 24%

2 weet nietin.v.t. 0%

0% 25% 50% 75°/o

1

2

3

7

4

0

1 zeer matig 29%

2 matig 12%

o neutraal 1 6%

goed 18%

5 zeer goed 12%

0 weet nietlnvt. 24%

Het wegnemen van
handelsbelemmeringen

zeer matig 0%

2 matig 12%

1 neutraal 1 6°k

3 goed — 12%

2 zeer goed • 6%

weet nietin.v.t.

5. Kunt u een indicatie geven van de waarde van de (verwachte) zakelijke
overeenkomst?

0 tot €50.000 0%

€50.000 -€100.000

€100.000 -€250.000

€250.000 -€500.000

€500.000
-€1 miljoen

€1 miljoen -€4 miljoen
6

€4 miljoen - €20 miljoen 30%

€20 miljoen -€50 miljoen 0%

meer dan €50 miljoen 0%

weet niet 20%

0% 10% 20% 30% 40%

6

4

10

7

• individueel

1 collectief

Het sluiten van contracten

zeer matig

matig

neutraal

goed

zeer goed

weet nietln.v.t.

Netwerken

• 6%

— 12%

0%

29%

0%

0% 25% 50% 75% 0% 25% 50% 75% 0% 25% 50% 75%

Investeren in deze markt

zeer matig 0°!,

matig 18/

neutraal 18%

goed 24%

zeer goed • 6%

weet niet/n.v,t. 35%

0% 25% 50%

0%

20%

10%

10%

10%

2

1

2

65% 11

0

0

2

3

0

0

75%

50% 60% 70% 80%



1. Deed u voorafgaand
aan de missie al concreet
zaken op deze markt(en)?

2. Verwacht u naar aanleiding
van deze missie een zakelijke
overeenkomst af te sluiten of
heeft u dit inmiddels gedaan?

•ja (29) • nee (22)

3. Heeft u als individueel
bedrijf deelgenomen aan

deze missie of in een
samenwerkingsverband?

• Individueel (46)

• Collectief (5)

4. Kunt u aangeven in welke mate deze missie heeft bijgedragen aan het behalen van uw doelstellingen?

Oriëntatie/kennis vergaren
van de markt

Zeer matig (0) i
Matig (2) 1

Neutraal (6) 1 12%

Goed (26) 51%

Zeergoed(11) 22%

N.v.t. (6) 1 12%

Positioneren op de markt

Zeer matig (0) 0%

Matig (5) I 10%

Neutraal (8) • 16%

Goed (19) 37%

Zeer goed (7) 14%

N.v.t. (12) 24%

Matig (6) 1 12%

Neutraal (10) • 20%

Goed (21) 41%

Zeergoed(12) • 24%

N.v.t. (2) 1 4%

N etwerken Het sluiten van contracten Het wegnemen van
handelsbelemmeringen

tot €50.000 (2)
€50.000 - €100.000 (2)

€100.000 -€250.000 (4)

€250.000 -€500.000 (2)
€500.000 -€1 miljoen (2)
€1 miljoen - 4 miljoen (4)

€4 miljoen - 20 miljoen (2)
€20 miljoen -€50 miljoen (0)

meer (4)

* 7%
1 7%

14%
• 7%
• 7%
• 14%

1
0%

j 0%

Factsheet missie Verenigde Staten
Henk Kamp, minister van EZ en ZKH Prins Constantijn van Oranje, 5-11 januari 2017

92 deelnemende bedrijven (72 MKB bedrijven, 16 groot bedrijfsleven, 3 kennisinstelling, 1

overig); 51 interviews - Respons: 55%

•ja (31) 1 nee (20)

0%

Contactieggen met
potentiële (buitenlandse)

partners

Zeer matig (0) 0%

Zeer matig (0) - 0% Zeer matig (2) ) 4% Zeer matig (0) 0%

Matig (1) 1 2% Matig (2) 1 4% Matig (3) 1 6%

Neutraal (3) 6% Neutraal (7) 14% Neutraal (5) 1 10%

Goed (27) 53% Goed (10) 1 20% Goed (4) 8%

Zeer goed (19) 37% Zeer goed (5) 1 10% Zeer goed (1) 2%

N.v.t. (1) 2% N.v.t. (25) 49% N.v.t (38) 75%

Investeren in deze markt 5. Kunt u een indicatie geven van de waarde van de (verwachte)
zakelijke overeenkomst?

Zeer matig (0)

Matig (3)

Neutraal (1)

Goed (10)

Zeer goed (0)

N.v.t. (37)

0%

1 6%
12%
• 20%
0%

73%



Factsheet missie Australië
Minister Ploumen, 30 oktober —4 november 2016

72 deelnemende bedrijven (38 MKB bedrijven, 26 groot bedrijfsleven, 6 kennisinstelling, 2

overig); 48 interviews - Respons: 67%

1. Deed u voorafgaand
aan de missie al concreet
zaken op deze markt(en)?

•ja(19) •nee(10)

2. Verwacht u naar aanleiding
van deze missie een zakelijke
overeen komst af te sluiten of
heeft u dit inmiddels gedaan?

•ja (29) nee (19)

3. Heeft u als individueel
bedrijf deelgenomen aan

deze missie of in een
samenwerkingsverband?

• Individueel (40)
• Collectief (8)

4. Kunt u aangeven in welke mate deze missie heeft bijgedragen aan het behalen van uw doelstellingen?

Oriëntatie/kennis vergaren
van de markt

12%
2%

13%

46%

• 25%

1 13%

Positioneren op de markt

Zeer matig (1) 2%

Matig (5) 1 10%

Neutraal (7) 15%

Goed (15) 31%

Zeer goed (5) 10%

N.v.t. (15) 31%

Contactleggen met
potentiële (buitenlandse)

partners

Zeer matig (1) 2%

Matig (8) • 17%

Neutraal (5) 10%

Goed (21) 44%

Zeer goed (9) 19%

N.v.t. (4) 1 8%

Netwerken Het sluiten van contracten Het wegnemen van
handelsbelemmeringen

tot €50.000 (1)
€50.000 - €100.000 (0)

€100.000 - €250.000 (3)
€250.000 -€500.000 (3)

€500.000 - €1 miljoen (2)
€1 miljoen -4 miljoen (4)

€4 miljoen - 20 miljoen (1)
€20 miljoen -€50 miljoen (0)

meer (1)

3%
0%

• 10%

-1 10%
7%

• 14%
1 3%

0%

Zeer matig (1)

Matig (1)

Neutraal (6)

Goed (22)

Zeer goed (12)

N.v.t. (6)

Zeer matig (1) 2% Zeer matig (1) 2% Zeer matig (0) 0%

Matig (4) 1 8% Matig (3) 6% Matig (2) 4%

Neutraal (0) 0% Neutraal (3) 6% Neutraal (1) J 2%

Goed (27) 56% Goed (7) 15% Goed (2) 4%

Zeer goed (16) 33% Zeer goed (4) 8% Zeer goed (0) 0%

N.v.t. (0) 0% N.v.t. (30) 63% N.v.t (43) 90%

5. Kunt u een indicatie geven van de waarde van de (verwachte)
zakelijke overeenkomst?

Investeren in deze markt

Zeer matig (0)

Matig (4)

Neutraal (3)

Goed (7)

Zeer goed (2)

N.v.t. (32)

0%

• 8%

1 6%

15%

4%

67%



Factsheet missie China 4
Staatssecretaris Martin van Rijn 24 t/m 28 oktober 2016

18 deelnemende bedrijven (13 MKB bedrijven, 2 groot bedrijfsleven, 3 kennisinstelling, 0

overig); 10 interviews - Respons: 59%

1. Deed u voorafgaand
aan de missie al concreet
zaken op deze markt(en)?

•ja(7) •nee(3)

2. Verwacht u naar aanleiding
van deze missie een zakelijke
overeenkomst af te sluiten of
heeft u dit inmiddels gedaan?

•ja(7) Inee(3)

3. Heeft u als individueel
bedrijf deelgenomen aan

deze missie of in een
samenwerkingsverband?

• Individueel (9)

• Collectief (1)

4. Kunt u aangeven in welke mate deze missie heeft bijgedragen aan het behalen van uw doelstellingen?

Zeer matig (0)

Matig (2)

Neutraal (1)

Goed (5)

Zeer goed (2)

N.v.t. (0)

0%

• 20%

• 10%

50%

• 20%

0%

Zeer matig (0) 0%

Matig(0) 0%

Neutraal (1) • 10%

Goed (3) 30%

Zeer goed (2) • 20%

N.v.t. (4) 40%

Het wegnemen van
handelsbelemmeringen

Zeer matig (0) j Q%
Matig(1) 10%

Neutraal (0) 0%

Goed (2) j 20%

Zeer goed (1) • 10%

N.v.t (6) 60%

tot €50.000 (2)
€50.000 - €100.000 (0)

€100.000 - €250.000 (1)

€250.000 -€500.000 (0)

€500.000 -€1 miljoen (1)
€1 miljoen -4 miljoen (0)

€4 miljoen - 20 miljoen (0)
€20 miljoen -€50 miljoen (0)

meer (0)

• 29%
0%

• 14%
0%

• 14%- 0%
0%
0%
0%

Oriëntatie/kennis vergaren Positioneren op de markt Contactleggen met
van de markt potentiële (buitenlandse)

partners

Zeer matig (0) 0% Zeer matig (0) 0% Zeer matig (0) 0%

. Matig (0) 0% Matig (0) 0% Matig (1) 10%

Neutraal (0) 0% Neutraal (2) 20% Neutraal (3) 30%

Goed (3) 30% Goed (7) 70% Goed (6) 60%

Zeer goed (3) • 30% Zeer goed (1) • 10% Zeer goed (0) 0%

N.v.t. (4) 40% N.v.t. (0) 0% N.v.t. (0) 0%

Netwerken Het sluiten van contracten

Investeren in deze markt

Zeer matig (0) 0%

5. Kunt u een indicatie geven van de waarde van de (verwachte)
zakelijke overeenkomst?

Matig (1)

Neutraal (0)

Goed (4)

Zeer goed (0)

N.v.t. (5)

• 10%

0%

40%

0%

50%



Factsheet missie Oost-Duitse deelstaten

Minister Ploumen, 7-10 februari 2017
(40 MKB bedrijven, 14 groot bedrijfsleven, 7 kennisinstellingen,

63 interviews - respons 73% (46)
2. Verwacht u naar

aanleiding van de missie
een zakelijke

overeenkomst af te sluiten
of heeft u dit inmiddels

gedaan?

4. Kunt u aangeven in welke mate deze missie heeft bijgedragen aan het behalen van uw doelstellingen?

zeer matig 0%

matig 13%

neutraal — 13%

goed

zeer goed — 11%

weet nietln.v.t. 1 2%

Netwe rken

zeer matig 0%

matig • 7%

neutraal 1 4%

goed

zeer goed 28°Jo

weet nietln.v.t. 0%

0% 25%

Investeren in deze markt

0 zeer matig 4%

6 matig 22%

6 neutraal

_______

15%

61% 28 goed

5 zeer goed 9%

1 weet nietln.v.t. 9%

0 zeer matig — 15%

3 matig 26%

2 neutraal — 15%

61% 28 goed _ 13%

13 zeer goed S 7%

0 weet nietln.v.t. 24%

50% 75% 0% 25%

zeer matig 0%

matig 24%

neutraal 24%

goed 15%

zeer goed 0%

weet nietin.v.t. 37%

0% 25% 50% 75%

2 zeer matig J 2%

10 matig 24%

7 neutraal • 9%

41% 19 goed

4 zeer goed 13%

weet niet’n.v.t. 1 2%

zeer matig 1 4%

matig 20%

neutraal 20%

11

4

50% 23

6

1. Deed u voorafgaand aan
de missie al concreet zaken

op deze martk(en)?

3 gemeenten en provincies);

3. Heeft u als individueel
bedrijf deelgenomen aan deze

missie of een
samenwerkingsverband?

•ja 19

mee 5

1 ja

1 nee

24

22

• individueel

fl collectief

Oriëntatie/kennis vergaren van de markt Positioneren op de markt Contactleggen met potentiële
(buitenlandse) partners

0% 25% 50% 75% 0% 20% 40% 60%

Het sluiten van contracten

0% 25% 50% 75%

Het wegnemen van
handelsbelemmeringen

7

12

7

6

3

11

75%

goed 4%

zeer goed • 4%

weet nietln.v.t. 48%

50% 75% 0% 25% 50%

5. Kunt u een indicatie geven van de waarde van de (verwachte) zakelijke
overeenkomst?

0 tot €f0.000 17%

11 €50.000-€ldlo.000 8%

€100.000 - €250.000 0%

€250.000 - €500.000 25%

0
€500.000 -€1 miljoen 0%

€1 miljoen -€4 miljoen 8%
17

€4 miljoen - €20 miljoen • 4%

€20 miljoen -€50 miljoen 0%

meer dan €50 miljoen 0%

weet niet 38%

2

9

9

2

2

22

4

2

0

6

0

2

0

0

9

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80%



Factsheet missie Indonesië
Minister President Rutte, 21-24 november 2016 1

105 deelnemende bedrijven (56 MKB bedrijven, 37 groot bedrijfsleven, 11 kennisinstelling,

1 overig); 52 interviews - Respons: 50%

1. Deed u voorafgaand
aan de missie al concreet
zaken op deze markt(en)?

•ja(21) •nee(14)

2. Verwacht u naar aanleiding
van deze missie een zakelijke
overeenkomst af te sluiten of
heeft u dit inmiddels gedaan?

•ja (35) • nee (17)

3. Heeft u als individueel
bedrijf deelgenomen aan

deze missie of in een
samenwerkingsverband?

• Individueel (43)

• Collectief (9)

4. Kunt u aangeven in welke mate deze missie heeft bijgedragen aan het behalen van uw doelstellingen?

46%

tot €50.000 (0)
€50.000 -€100.000 (2)

€100.000 -€250.000 (3)
€250.000 - €500.000 (3)

€500.000 -€1 miljoen (1)
€1 miljoen -4 miljoen (2)

€4 miljoen - 20 miljoen (3)
€20 miljoen -€50 miljoen (0)

meer (4)

1 0%
1 6%
• 9%

_• 9%
j3%
1 6%

1
0%

• 11%

N.v.t. (4) • 8%

Oriëntatie/kennis vergaren
van de markt

Zeer matig (1) 1 2%

Matig (7) 1 13%

Neutraal (10) B 19%

Goed (24)

Zeer goed (3) 6%

N.v.t. (7) 1 13%

Netwerken

Positioneren op de markt

Zeer matig (3) 1 6%

Matig (7) 13%

Neutraal (11) 21%

Goed (16) 31%

Zeer goed (5) !‘
N.v.t. (10) • 19%

Het sluiten van contracten

Contactleggen met
potentiële (buitenlandse)

partners

Zeer matig (2) 4%

Matig (10) • 19%

Neutraal (6) 1 12%

Goed (27) 52%

Zeer goed (3) 6%

Zeer matig (0)

Matig (5)

Neutraal (6)

Goed (27)

Zeer goed (14)

N.v.t. (0)

0%

10%

1 12%

52%

— 27%

0%

Zeer matig (5)

Matig (1)

Neutraal (9)

Goed (11)

Zeer goed (4)

N.i.t. (22)

Het wegnemen van
handelsbelemmeringen

1H 10% Zeer matig (2) j 4%

2% Matig (4) 8%

• 17% Neutraal (9) • 17%

21% Goed (2) 4%

1 8% Zeer goed (2) 1 4%

42% N.v.t (33) 63%

Investeren in deze markt

Zeer matig (2)

Matig (1)

Neutraal (7)

Goed (12)

Zeer goed (0)

N.v.t. (30)

5. Kunt u een indicatie geven van de waarde van de (verwachte)
zakelijke overeenkomst?

1 4%

1 2%

1 13%

23%

0%

58%


